
講座作成の７STEP

目標 知識・経験を活かした「オンラインで教える講座」

項目 ②仮商品作成 ③市場調査 ④再構成 ⑤価格設定 ⑥内容の詳細 ⑦授業資料作成

内容 やりたい講座を作成 ②の検証 ②③から再構成 価格決め 講座内容 スライド・ワード・エクセル

オンラインで教える講座完全ロードマップ



一般社団法人　ビジネスマーケティング推進機構
東京都新宿区西新宿4-16-12-705

info@bmp20.com 03-6276-3387

仮説

• 自分の出来ること、褒められた事、お金になったこと洗い出し
• 現状で自分が出来ることで仮設計

検証

• 同業他社を徹底検証・お試し参加
• 異業種・目線を変えると良いアイデアがある

完成

• 結果が出る講座/お客様アンケート・口コミで広がる
• 価格以上の内容/価格の10倍以上の内容を目指す



項目 内容 商品(サービス)の具体例 単価 販売数 売上

自分ができること

1 学生時代得意だった事 円

2 学生時代褒められた事 円

3 学生時代お金になった事 円

4 社会人時代得意だった事 円

5 社会人時代褒められた事

6 社会人時代お金になった事

7 ここ10年得意だった事

8 ここ10年褒められた事 事例

9 ここ10年時代お金になった事 商品(サービス)の具体例 単価 販売数 売上

ダイエットクラブ（サブスク） 3,980円 10 39,800円

一番やりたいこと ダイエットプラチナコース 330,000円 30 9,900,000円

1 好きなこと 円

2 得意なこと 円

3 お金になること 円

特徴①

特徴②

特徴③

特徴④

特徴⑤

仮商品
まずは現状から考えて自分の出来そうな講座をイメージする



項目 NO.1 NO.2 NO.3 NO.4 NO.5 NO.6
商品(サービス)名

販売会社名

販売価格

保証

顧客層

顧客の悩み

強み

特徴

特典

良いレビュー

悪いレビュー

期間

提供方法（オンライン/対面）

個別かグループ

HP

blog

sns

sns

その他

市場調査　　TOP5



項目 内容

講座名

講座名

講座名 商品(サービス)の具体例 単価 販売数 売上

コンセプト 円

ターゲット 円

悩み 円

メリット 円

ベネフィット

特徴①

特徴②

特徴③

講座の再構成



商品名 ④タブのコピー

最終価格 商品(サービス)の具体例 単価 販売数 売上

２段階

お試し価格（０期） 円

円

円

サブスク
円

単発セミナー

短期間セミナー

段階別価格設定



項目 内容

講座名

価格

期間

初期 中期 最終
何が得られるか

講義１

講義２

講義３

講義４

講義５

講義６

講義７

講義８

講座内容



項目 内容

講座名

価格

期間

初期 中期 最終
何が得られるか

講義１

講義２

講義３

講義４

講義５

講義６

講義７

講義８

上記にあわせてスライドやワード、エクセルを作成する

オンラインで渡せるようにGoogleドライブ・ワンドライブなど共有サービスを活用する

講座内容



一般社団法人　ビジネスマーケティング推進機構
東京都新宿区西新宿4-16-12-705

info@bmp20.com 03-6276-3387

オンラインで教える講座完全ロードマップ

仮説

• 自分の出来ること、褒められた事、お金になったこと洗い出し
• 現状で自分が出来ることで仮設計

検証

• 同業他社を徹底検証・お試し参加
• 異業種・目線を変えると良いアイデアがある

完成

• 結果が出る講座/お客様アンケート・口コミで広がる
• 価格以上の内容/価格の10倍以上の内容を目指す


